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 GIS inicia 2026 con crecimiento en Volumen y Ventas  

Saltillo, Coahuila, México 23 de abril del 2026 -- Grupo Industrial Saltillo, S.A.B. de C.V. (BMV: 

GISSA) (“GIS” o “la Compañía”), empresa multinacional de origen mexicano enfocada en el 

mercado automotriz, anuncia resultados del primer trimestre 2026 (“1T26”).  

Cifras Clave – 1T26 
 

 Primer Trimestre 

Millones de USD 2026 2025 Var % 

Ventas 271 253 7 
     Draxton 247 233 6 
     Cinsa 23 20 15 
UAFIRDA* 31 32 (1) 
     Draxton 29 31 (6) 
     Cinsa 2 1 115 
MARGEN (%) 12% 13%  
Deuda Neta 262 276  
Deuda Neta/UAFIRDA 2.2x 2.4x  

 
*Cifras redondeadas (variaciones calculadas sobre datos completos) 

 

 
Mensaje del Director General 
  

Al iniciar 2026, mantenemos un enfoque claro en la ejecución y la generación de resultados dentro de 
un entorno que continúa siendo volátil, con presiones inflacionarias, tensiones geopolíticas y alzas en 
los precios de los insumos. En este contexto, en GIS hemos priorizado el fortalecimiento de nuestras 
capacidades, procesos, sistemas y estructuras, avanzando de manera consistente en nuestra agenda 
de excelencia operativa, disciplina financiera y generación de valor para nuestros clientes. 
 
Como resultado de lo anterior, a nivel consolidado reportamos un crecimiento en ventas de 7%, así 
como una generación de UAFIRDA de US $31M, cifra que destaca al compararse vs el año anterior, ya 
que el resultado del 1T25 estuvo apoyado por beneficio extraordinario de US $3M que se explicará más 
adelante. Draxton mostró solidez en su desempeño durante el trimestre, destacando el crecimiento en 
volumen de fundición en Europa, aún dentro de un mercado incierto, impulsado por su estrategia de 
diversificación. Asimismo, el incremento en la capacidad de mecanizado y plating en Norteamérica, 
permitió un crecimiento sostenido en el volumen de piezas con mayor valor agregado, fortaleciendo de 
manera gradual nuestra mezcla de productos. Estos avances, junto con mejoras en indicadores 
operativos clave y un estricto control de costos, continuarán impulsando la expansión de márgenes en 
Draxton. 
 
Adicionalmente, durante el trimestre logramos la captura de nuevos programas que representan 
ingresos estimados por más de US $50M, con lanzamientos previstos en los próximos dos años.  
 
De cara al resto de 2026, continuaremos habilitando a nuestro talento en un entorno de trabajo ágil y 
orientado a resultados, fortaleciendo la competitividad, confiabilidad y rentabilidad de GIS y sus 
negocios. Asimismo, mantendremos una disciplina financiera rigurosa en la administración del capital 
de trabajo y en la ejecución de CapEx, privilegiando la flexibilidad financiera y la solidez de nuestro 
balance. 

 
Knut Bentin 
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Aspectos Relevantes de los Negocios en el Trimestre 

• Fitch Ratings ratificó la calificación de GISSA en ‘AA-(mex)’  

• La Asamblea General Ordinaria de Accionistas, celebrada el 9 de abril de 2026, aprobó el pago 
de un dividendo en efectivo de hasta US$0.082 por acción, incluyendo un primer pago de 
US$0.033 por acción a partir del 23 de abril de 2026, y facultando al Consejo de Administración 
para realizar pagos adicionales de hasta US$0.049 por acción entre el 5 de noviembre y el 31 
de diciembre de 2026 

• Se aprobó por la Asamblea General Ordinaria de Accionistas la unificación de los Comités de 
Auditoría y de Prácticas Societarias en un solo órgano 
 

Información de Deuda 

 

 
Tipo de cambio utilizado para convertir euros a dólares: 1.1511                   
Monto de arrendamientos bajo IFRS16 asciende a US $27.3M                          

 
 
 
Al cierre del 1T26, los pasivos bancarios con costo, incluyendo arrendamientos, se ubicaron en US $324M, 
mientras que el saldo de Caja alcanzó US $62M. Como resultado, la Deuda Neta se situó en US $262M, 
equivalente a un Apalancamiento Neto de 2.2 veces. 
 
GIS sostiene una posición de solidez financiera, respaldada por una estructura de deuda balanceada y 
un perfil de vencimientos favorable. Durante el trimestre, la Compañía mantuvo disciplina en la 
administración del capital de trabajo y en una ejecución eficiente del CapEx; lo anterior, aunado a US 
$70M de líneas de crédito revolventes disponibles, refuerza la flexibilidad financiera de GIS y sus 
negocios.  
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Información de la Industria (Millones de Vehículos)  

 Primer Trimestre 
 2026 2025 Var % 

Producción de Vehículos Ligeros    

     Norteamérica 3.7 3.8 (2.6) 

     Europa(1) 4.1 4.2 (2.4) 

     China 6.5 7.2 (9.7) 

Venta de Vehículos Ligeros    

     Norteamérica 4.4 4.7 (6.4) 

     Europa(1) 4.2 4.3 (2.3) 

     China 5.3 6.2 (14.5) 

Producción de Vehículos Comerciales(2)    

     Norteamérica 131 135 (3.0) 

     Europa 123 114 7.9 

Fuente: S&P Global Mobility   

 

INDUSTRIA 
 

Norteamérica  
Durante el 1T26, la industria automotriz en Norteamérica registró contracciones en producción y 
ventas contra 2025. Las cifras de ventas y producción de vehículos ligeros se vieron afectadas 
principalmente por una base de comparación exigente, compras anticipadas registradas en 1T25 
ante aranceles. Las recientes medidas arancelarias en EE. UU. sobre diversas categorías de 
vehículos y autopartes continuaron generando presión en los costos y la oferta en distribuidores. La 
producción de vehículos comerciales retrocedió 3.0%, debido a menor demanda de flotillas y el 
impacto arancelario en fabricantes de camiones con operaciones en México y Canadá. Es 
importante destacar que las piezas producidas por Draxton cumplen con los criterios del USMCA, 
por lo que no hay impacto para nuestra operación. 
 

Europa  
En el 1T26, la producción de vehículos ligeros en Europa retrocedió 2.4% vs. 1T25, en un entorno 
marcado por la presión de fabricantes chinos, el ajuste de capacidad de OEMs y la incertidumbre 
regulatoria sobre emisiones de CO₂. Las ventas descendieron 2.3%, con caídas en enero y febrero, 
pero con un mejor comportamiento hacia el cierre del trimestre. En contraste, la producción de 
vehículos comerciales reportó un importante crecimiento de 7.9%, impulsada por una recuperación 
en la demanda, así como por la reactivación de turnos en plantas ensambladoras. 
 

China 
En China, la producción de vehículos ligeros cayó 9.7% y las ventas al menudeo 14.5% vs. 1T25. 
La contracción responde a la reducción de estímulos fiscales en la compra para vehículos eléctricos 
desde enero de 2026, lo cual adelantó compras a finales del año previo, así como a cambios en 
programas de renovación vehicular que generaron incertidumbre. Las exportaciones, en contraste, 
crecieron con solidez, funcionando como válvula de alivio para los fabricantes. 
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Resultado de Negocio (Millones de USD) 

 Primer Trimestre 
 2026 2025 Var % 

Volumen Fundición1 120,064 117,670 2 
Norteamérica 63,522 63,449 0 
Europa / Asia 56,542 54,222 4 

     
Volumen Mecanizado2 5,741 5,498 4 

Norteamérica 4,432 4,100 8 

Europa / Asia 1,309 1,398 (6) 
     

Ventas 247 233 6 

Norteamérica 132 130 2 

Europa / Asia 115 103 12 

     
UAFIRDA3 29 31 (6) 

Margen 12% 13%  
 

1. Volumen de fundición de hierro (Toneladas) 
2. Mecanizado de hierro y aluminio (Miles de Piezas)  
3. La UAFIRDA incluye ajustes para incorporar asignación de gastos centrales 

 
 

Volumen  
 
Durante el 1T26, el volumen de fundición en Norteamérica se mantuvo prácticamente estable respecto 
al mismo periodo del año anterior, reflejando los efectos de una demanda aún contenida, pero destacando 
resultados positivos en esfuerzos comerciales y ajustes puntuales en los calendarios de producción de 
algunos OEMs. Por su parte, el volumen de piezas mecanizadas continúa registrando crecimiento, 
impulsado por la consolidación de nuevos programas y una mayor utilización de capacidad instalada, lo 
que continúa favoreciendo la mezcla de productos hacia componentes de mayor valor agregado. 
 
En la unidad de negocio de Europa y Asia, los volúmenes de fundición mostraron un crecimiento de 4%, 
aprovechando las ventajas de la diversificación de volumen hacia piezas para Vehículos Comerciales, 
mientras que el mecanizado presentó una contracción, asociada principalmente a variaciones en la 
mezcla de plataformas y ajustes operativos en clientes. En conjunto, la región refleja resiliencia dentro de 
un entorno aún retador.   
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Ventas 
 
Durante el 1T26, las ventas totales crecieron 6% en comparación con la cifra reportada en el 1T25. Este 
comportamiento está alineado con una mejor mezcla de productos, con más integración de valor 
agregado, particularmente en Norteamérica, así como una mejora en volumen en Europa. 
 
En el trimestre, las ventas en Norteamérica fueron de US $132M, mientras que las regiones de Europa y 
Asia registraron ventas por US $115M. 

 

UAFIRDA 
 
En el 1T26, Draxton reportó una UAFIRDA de US $29M, equivalente al 12% de las ventas. La cifra de 
UAFIRDA del 1T25 incluyó un beneficio extraordinario por negociaciones comerciales correspondientes 
a 2024 de US $3M, sin este efecto la UAFIRDA del 1T26 mostraría un crecimiento de 4% contra el año 
anterior. Este resultado refleja avances significativos en mejora de indicadores operativos, los cuales han 
brindado beneficios en costos de mano de obra, mejora en consumo de energía eléctrica, entre otros. Lo 
anterior contribuyó a mitigar presiones en altos precios de chatarra en Norteamérica y costos de Energía 
en Europa, los cuales son trasladados a los clientes con un desfase.  
 
Durante el trimestre se presentó una afectación en gastos fijos atribuible a tipo de cambio, las cifras en 
moneda de origen se han mantenido estables. Ante este entorno, Draxton continuará enfocado en la 
excelencia operativa y el fortalecimiento de capacidades organizacionales que le permitan atender de 
manera oportuna los requerimientos de sus clientes, fortaleciendo así su posicionamiento como socio 
estratégico en la industria automotriz. 
 
Coinversiones que no consolidan 
 

GISEderlan, establecida en 2015 como una coinversión 50:50 entre GIS y Fagor Ederlan, especializada 
en el mecanizado de componentes de hierro para el sector automotriz, reportó ventas por US $18M en el 
trimestre, muy en línea con lo reportado el año anterior. 
 
Perspectivas por Negocio 
 

Corto Plazo Medio – Largo Plazo 

• Acelerar mejora de indicadores clave de operación 

• Priorizar mix rentable, principalmente en Europa y 
Evercast 

• Mantener disciplina en Gastos Fijos, Capital de 
Trabajo y ejecución de CapEx 

• Impulsar crecimiento en plataformas de vehículos 
comerciales en Europa 

• Crecimiento en mecanizado y otros procesos de 
valor agregado derivado de una estrategia de 
outsourcing por parte de OEM’s y Tier 1’s 

• Escalar automatización y eficiencia energética 
como ventaja estructural de costos  
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Otros Negocios 
 

CINSA, la unidad de artículos para cocina y mesa de GIS reportó ingresos por US $23M durante el 1T26, 
un crecimiento de 15% contra el año anterior, reflejando importantes esfuerzos comerciales, desarrollo de 
nuevos clientes y canales que neutralizaron efectos de debilidad en el consumo. 

 

Notas a los estados financieros 
 

Recomendamos revisar las notas a los estados financieros, que forman parte del reporte trimestral que 
se presenta a la Bolsa Mexicana de Valores.  

 

Sobre eventos futuros 
 

Este comunicado puede contener ciertas declaraciones e información a futuro relacionada con Grupo 
Industrial Saltillo S.A.B., de C.V y sus subsidiarias (colectivamente, la “Compañía”) que está sujeta a 
riesgos e incertidumbres que pueden causar que los resultados de la Compañía difieran materialmente 
de las actuales expectativas de la administración. Estos riesgos e incertidumbres incluyen, sin limitarse: 
el desarrollo de nuevos productos y su comercialización; demanda y aceptación de los productos de la 
Compañía; productos y precios de la competencia; condiciones económicas en los mercados y 
geografías de los productos de la Compañía, cambios a las reglas de comercio exterior o a los tratados 
de que México forma parte, así como fluctuaciones respecto a moneda extranjera, entre otros. 

 

Conferencia de Resultados 1T26 
 
Para ingresar a la conferencia que se celebrará el día 24 de abril de 2026 a las 9:00 horas (hora de la 
Ciudad de México), por favor utilice el siguiente enlace: 
 

http://webcast.investorcloud.net/gis/index.html 
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Anexo - Estados de Situación Financiera Consolidados  
Millones de USD  

Grupo Industrial Saltillo, S.A.B. de C.V. 
INFORMACIÓN CONSOLIDADA 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Nota 1: La variación en el saldo de Crédito Mercantil responde a efectos de tipo de cambio 

ACTIVOS mar-26 dic-25 

   

Circulante 334 351 

    Efectivo e Inversiones Temporales 62 80 

    Cuentas por Cobrar 149 121 

    Inventarios 123 120 

   

Inmuebles, Planta y Equipo, Neto 452 463 

   

Inversión en Acciones 18 18 

   

Crédito Mercantil 172 178 

Otros Activos 284 281 

TOTAL ACTIVOS 1,260 1,261 

   

PASIVOS   

   

Circulante 337 340 

Pasivo con Costo Corto Plazo 27 22 

Proveedores 183 188 

Otros pasivos circulantes (ISR, PTU y otros) 127 130 

   

No Circulante 339 346 

Pasivo con Costo Largo Plazo 267 276 

Pasivo por Consolidación Fiscal 15 15 

Otros pasivos a Largo Plazo 57 55 

TOTAL PASIVO 676 686 

   

TOTAL CAPITAL CONTABLE 584 575 

   

TOTAL PASIVO Y CAPITAL 1,260 1,261 
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Anexo - Estados Consolidados de Resultados 

Millones de USD  

 
                             

Grupo Industrial Saltillo, S.A.B. de C.V. 
INFORMACIÓN CONSOLIDADA 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Nota 1: Las cifras de Ventas y UAFIRDA Consolidada, incluyen efectos corporativos y/o eliminaciones. 

Nota 2: La mayor parte del crecimiento observado en Gastos Generales es atribuible a tipo de cambio. 

 

 

 Primer trimestre 
 2026 2025 %Cambio 

Ventas 271 253 7 

    Draxton 247 233 6 

    Cinsa 23 20 15 

Costo de Ventas 228 214 7 

Gastos Generales 38 33 15 

Otros Gastos (Ingresos), Neto (3) (3) 0 

Utilidad de Operación 8 9 (11) 

    Draxton 7 9 (22) 

    Cinsa 1 0 NA 

UAFIRDA 31 32 (1) 

    Draxton 29 31 (6) 

    Cinsa 2 1 115 

RIF (6) (7) NA 

Impuestos a la Utilidad 4 1 N/A 

Resultado Neto 5 2 N/A 

Part. no Controladora en la Ut. y 
Asociadas 

(1) (1) N/A 

Participación Controladora en la 
Utilidad 

4 1 N/A 
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